Sprawozdanie Zarzadu

ABC DATA Sp. z o.0.

z dziatalnosci Spotki w roku obrotowym
konczacym si¢ 31 grudnia 2009 r.



1. Charakterystyka jednostkKi

ABC Data Sp. z o.0. dziata od 1990 r. i stale rozwijajac si¢ stata si¢ najwigkszym w Polsce
dystrybutorem w branzy IT. W swojej ofercie handlowej posiada m.in. komputery, urzadzenia
peryferyjne, akcesoria, komponenty, materialy eksploatacyjne, urzadzenia sieciowe i
oprogramowanie okoto 200 producentow, z ktorych najwigksi to: Hewlett Packard, Asus, Acer,
Microsoft, Samsung, Toshiba, Seagate, Lenovo, Kingston, Canon, Intel, Dell, Siemens, LG.
Produkty Dell zostaty dodane do oferty w 2009 roku i od razu znalazty si¢ wsrod si¢ towarow
o najwigkszym wolumenie sprzedazy.

Klientami Spotki sa glownie krajowe firmy komputerowe zajmujace si¢ sprzedaza detaliczna
sprzetu komputerowego 1 oprogramowania, lokalni producenci komputerow oraz firmy
swiadczace zintegrowane ustugi w zakresie komputeryzacji przedsigbiorstw i jednostek sfery
budzetowej. Spotka dostarcza towary rowniez na rynek czeski oraz stowacki.

Spotka posiada jedna spotke zalezng. Od poczatku 2008 r. Spotka nalezy do grupy kapitatowe;j
ABC Data, w ktorej jednostka dominujaca jest ABC Data Holding S.A. Grupa ma nastepujaca
strukture:

ABC Data Holding S.A.
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Siedziba firmy jest Warszawa.

W dniu 9 grudnia 2009 r. Zgromadzenie Udzialowcow ABC Data Sp. z 0.0. oraz Walne
Zgromadzenie Akcjonariuszy ABC Data Holding S.A., jedynego udziatowca ABC Data Sp. z
0.0., podjety uchwaty o polaczeniu spotek. Polaczenie nastapito przez przeniesienie calego
majatku ABC Data Sp. z o0.0. (spotki przejmowanej) na ABC Data Holding S.A. (spoike
przejmujaca) i zostato zarejestrowane w dniu 4 stycznia 2010 r. Z dniem potaczenia spotka
przejmujaca przyj¢ta nazweg ABC Data S.A

Do dnia 3 stycznia 2010 r. r. Spotka ABC Data Sp. z o.0. kierowat czteroosobowy Zarzad, w
sktadzie:

- Andrzej Sobol — Prezes Zarzadu,

- Marek Sadowski — Wiceprezes Zarzadu,

- Michat Ruminski — Cztonek Zarzadu,

- Konrad Sitnik — Cztonek Zarzadu.



W sktad Zarzadu Spotki ABC Data S.A. na dzien sporzadzenia sprawozdania finansowego
wchodzili:

- Marek Sadowski - Prezes Zarzadu,

- Andrzej Sobol - Wiceprezes Zarzadu,
- Michat Ruminski - Cztonek Zarzadu,
- Konrad Sitnik - Cztonek Zarzadu.

2. Sytuacja gospodarcza i majgtkowa Spolki w 2009 roku

W 2009 r. Spotka po raz pierwszy odnotowala spadek przychodéw ze sprzedazy. Powodem
tego bylo Obnizenie tempa wzrostu gospodarczego w kraju oraz zmniejszenie naktadow
inwestycyjnych przez przedsigbiorstwa prywatne i administracj¢ panstwowa. Znaczne
ostabienie si¢ polskiej waluty w stosunku do dolara amerykanskiego i euro skutkowato
wysokimi cenami sprzedawanych przez spotke towarow. Mimo to, dzigki dziataniom podjetym
w kierunku zwigkszenia marzy brutto oraz zmniejszenia kosztow operacyjnych, Spotka
osiagneta zysk netto w wysokos$ci 41 246,4 tys. zl, najwyzszy w dotychczasowej historii.

Wyniki finansowe

2009 2008 Zmiana
tys. zt tys. zt %
Przychody ze sprzedazy 23877325 26747308 (10,7)
Zysk brutto ze sprzedazy 189 470,2 194 478,3 (2,6)
Zysk ze sprzedazy 66 531,4 704029 (5,5)
Zysk z dzialalno$ci operacyjne;j 63 664,7 77723,6 (18,1)
Przychody/koszty finansowe netto (11 995,0) (60 086,1) (80,0)
w tym roznice kursowe (8 063,0) (48 728,7) (83,5)
Zysk z dzialalno$ci gospodarczej 51 669,7 17 637,5 193,0
Zysk netto 41 246,4 15 253,2 170,4

Wielko$¢ naleznosci krotkoterminowych spadta w poréwnaniu do roku poprzedniego, pomimo
dalszego, nieznacznego trendu wzrostu udzialu sprzedazy do klientéw z grupy Retail w
sprzedazy ogdtem. Istotna byta w tym przypadku zaréwno $cista kontrola termindéw ptatnosci
do klientow zwiazana z analiza optacalnosci transakcji, jak rowniez utrzymanie linii faktoringu
pelnego w Raiffeisen Bank Polska dla grupy marketéw, bedacej najwigkszym odbiorca ABC
Data z tego segmentu klientow.

Rok 2009 byl rokiem trudnym pod wzgledem zarzadzania ryzykiem 1 kontroli naleznosci
klientow. W zwiazku z szeregiem upadtosci klientow, znacznym zwigkszeniem szkodowosci
na rynku IT oraz pogorszeniem si¢ wynikow finansowych firm dziatajacych w branzy IT,
towarzystwa ubezpieczeniowe podjely zdecydowane kroki w celu redukcji ryzyka, co
przetozyto si¢ zarowno na znaczace redukcje limitow ubezpieczeniowych klientow, jak i na
podwyzszenie kosztow ubezpieczenia. Pomimo znacznego zwigkszenia szkodowos$ci udato sig
utrzymaé¢ dotychczasowa polis¢ ubezpieczenia naleznosci w firmie FEuler Hermes 1
wynegocjowac satysfakcjonujace warunki polisy na rok 2010. Poziom zabezpieczenia limitow
wewngtrznych ubezpieczeniem naleznosci pozostawal i pozostaje nadal na bardzo wysokim
poziomie.



Struktura aktywoéw

AKTYWA 31.12.2009 % sumy 31.12.2008 % sumy
tys. zt bilansowej tys. zt bilansowej
Aktywa trwale 10 360,2 1,8 11 386,3 2,0
Wartos$ci niematerialne i prawne 657,5 0,1 420,1 0,1
Rzeczowe aktywa trwate 5325,8 0,9 6 031,5 1,0
Inwestycje dlugoterminowe 3615 0,1 361,5 0,1
Dhugoterminowe rozliczenia
migdzyokresowe 40154 0,7 4573,2 0,8
Aktywa obrotowe 552 284,5 98,2 578 685,4 98,0
Zapasy 214 638,5 38,2 207 923,1 35,2
Naleznosci krotkoterminowe 294 333,4 52,3 368 948,0 62,5
Inwestycje krotkoterminowe 42 969,5 7,6 725,2 0,1
Krotkoterminowe rozliczenia
migdzyokresowe 343,1 0,1 1089,1 0,2
Suma aktywéw 562 644,7 100,0 590 071,7 100,0

3. Sytuacja finansowa Spotki w 2009 roku

Glownym zZrodiem finansowania majatku Spotki sa zobowiazania krotkoterminowe, na ktére
sktadaja si¢ przede wszystkim zobowiazania z tytulu dostaw i ustug oraz kredyty bankowe.
Wszystkie zobowiazania sa regulowane w terminie i nie istnieje zagrozenie utraty ptynnosci

finansowej.

Struktura pasywow

PASYWA 31.12.2009 % sumy  31.12.2008 % sumy
tys. zt  bilansowej tys. zt bilansowej
Kapital wlasny 163 258,3 29,0 132 011,9 22,4
Kapitat podstawowy 65 000,0 11,5 65 000,0 11,0
Kapitat zapasowy 50 998,5 9,1 46 965,4 8,0
Kapital z aktualizacji wyceny 1,0 0,0 1,1 0,0
Pozostate kapitaty rezerwowe 6012,4 1,1 47922 0,8
Zysk netto 41 246,4 7,3 15 253,2 2,6
Zobowiazania i rezerwy na zobowigzania 399 386,4 71,0 458 059,8 77,6
Rezerwy na zobowiazania 18 373,0 3,3 17 889,3 3,0
Zobowiazania krotkoterminowe 381 013,4 67,7 440 170,5 74,6
Suma pasywow 562 644,7 100,0 590 071,7 100,0

Ze wzgledu na znaczacy udzial zobowigzan w walucie obcej w ogolnej ich kwocie, wazny
wpltyw na wyniki finansowe ma ksztattowanie si¢ kursu walutowego EUR 1 USD. W celu
ograniczenia ryzyka z tym zwiazanego Spolka stosuje procedury zabezpieczajace transakcje
walutowe przed znacznymi wahaniami kursu ztotego w relacji do walut obcych.



4. Wazniejsze zdarzenia w roku obrotowym

Priorytetem Spoéiki jest ciagle poszerzanie bazy dostawcow. Dotyczy to zwlaszcza rynku
czeskiego oraz stowackiego, gdzie oferta lokalnej konkurencji jest znacznie szersza.
Kluczowym kontraktem dystrybucyjnym dla tych rynkow jest umowa z HP. W drugiej potowie
roku udato si¢ doprowadzi¢ do podpisania kontraktu dystrybucyjnego z tym producentem na
sprzedaz urzadzen peryferyjnych (IPG). Druga bardzo istotna linia, ktora zostata dodana do
oferty sa produkty Dell. ABC Data podpisata w kwietniu 2009 r. umowg z Dell Sp. z 0.0. 1 do
chwili obecnej pozostaje jedynym dystrybutorem jej produktow. Warto podkresli¢, ze decyzja
firmy Dell o podpisaniu kontraktu dystrybucyjnego stanowi odejscie od dotychczasowej,
konsekwentnie prowadzonej polityki biznesowej tego producenta. Wprowadzajac produkty
Dell do swojej oferty handlowej, ABC Data przejeta na siebie obowiazek obstugi wybranych
dotychczasowych partnerow biznesowych Dell, z ktorych nie wszyscy byli wezesniej klientami
Spotki. Oferta produktow Dell rozbudowywana jest od kwietnia 2009 r. Poczatkowo
obejmowata tylko produkty przeznaczone dla przedsigbiorstw, w drugiej potowie roku dodano
produkty konsumenckie.

Bardzo wyrazny wzrost sprzedazy w 2009 r. zostal odnotowany w przypadku produktéw grupy
foto. Mozna stwierdzi¢, ze ABC Data stala si¢ jednym z wazniejszych graczy na rynku z
udziatem szacowanym na 15%. Pod koniec roku zaszlo jednak pewne spowolnienie w
sprzedazy tych towardw. Zwiazane jest ono z przesuni¢ciem popytu z aparatow
kompaktowych, ktére ABC Data z sukcesem dostarczala sieciom retail, w kierunku bardziej
skomplikowanych i drozszych urzadzen, jakimi sa lustrzanki cyfrowe.

Na poczatku 2009 r. Spotka zakonczyta wspotprace w firma Optimus finalizujac wzajemne
rozliczenia oraz sprzedajac pozostale jeszcze w ofercie produkty tego dostawcy.

Mniejszy popyt rynkowy na ,,standardowe” produkty oferowane przez dystrybutorow typu
broadline spowodowatl wprowadzenie do ich ofert ustug zwiazanych z szeroko rozumianym
konsultingiem IT. ABC Data rowniez zaoferowata swoim klientom takie ushugi. Sa to, migdzy
innymi: optymalizacja kosztow funkcjonowania systemow informatycznych, wdrazanie
nowych funkcjonalno$ci w istniejacych systemach, unowoczesnianie oraz utrzymanie zasobow
systemowych oraz zapewnienie bezpieczenstwa danych. Uslugi te kierowane sa do
uzytkownika koncowego, ale ich realizacja przez ABC Data polega na $cistej wspotpracy z
aktualnym dilerem obstugujacym tego wiasnie klienta. W ten sposdb zachowany jest warunek
niekonkurowania z obecnymi klientami spotki.

W potowie 2009 roku ABC Data na kolejne trzy lata odnowita Certyfikat Systemu Zarzadzania
Jakoscia, ISO 9001. W wyniku audytu przeprowadzonego przez Polskie Centrum Badan i
Certyfikacji S.A., lidera ws$rdd jednostek certyfikujacych systemy zarzadzania jakoscia, ABC
Data zostata uznana za doskonale zarzadzana Spotke, oferujaca ustugi zgodne z norma PN-EN
ISO 9001:2009, identyczna z ISO 9001:2008. PCBC S.A. odnowito Certyfikat Systemu
Zarzadzania JakoS$cia przyznany ABC Data w 2006 roku w zakresie ustugi sprzedazy i dostaw
sprzgtu i oprogramowania komputerowego oraz innych urzadzen elektronicznych, szkolef oraz
projektowania, produkcji i sprzedazy systemow komputerowych.

ABC Data otrzymata w 2009 roku kilka istotnych 1 bardzo prestizowych nagrod. Na poczatku
roku spotka zostala uznana przez przedstawicieli najwigkszych producentow IT w §wiecie za
Najlepszego Dystrybutora IT w regionie Europy Srodkowo-Wschodniej. Pod koniec roku
czytelnicy branzowego pisma ,,Computer Reseller News Polska” przyznali ABC Data tytut
,Dystrybutora Roku”. Jednoczesnie w badaniu rynku prowadzonym przez magazyn ,,IT



Reseller” ABC Data zostata wskazana jako ,,Najlepszy dystrybutor w prowadzeniu biznesu”.
Raport ,,Teleinfo 500” z czerwca 2009 roku wskazal na ABC Data jako najwigkszego
polskiego eksportera produktéow IT. Wszystkie te wyrdznienia §wiadcza o bardzo dobrym
postrzeganiu spotki zarowno przez klientow, jak i dostawcow, na tle konkurencji.

5. Informacja o rynkowych warunkach funkcjonowania Spolki

Rok 2009 byt w sposob wyjatkowy zapisat si¢ w rozwoju polskiego rynku IT. Po raz pierwszy
zanotowano wyrazny spadek sprzedazy produktow komputerowych. Z danych firmy
analitycznej Context wynika, ze w Polsce sprzedaz laptopéw w 2009 r. zmalata 0 9,7% przy
jednoczesnym spadku sprzedazy klasycznych desktopow o 45%. Zanotowano réwniez spadek
sprzedazy drukarek o 27% oraz monitorow LCD o 22%. Jezeli chodzi o pozostate rynki, na
ktoérych obecna jest ABC Data, to wg danych Gartner, w Czechach sprzedaz komputerow
spadta o 5,2%, za$ na Stowacji wzrosta o 3,9%. Raport Context pokazuje takze trend zmiany
tzw. ASP (average sales price) sprzgtu IT, ktéry liczony w EUR wykazywal tendencjg
znizkowa jedynie w pierwszym kwartale roku, by potem ustabilizowaé si¢ na statym, w
przyblizeniu, poziomie. Spadek rynku oraz og6lne spowolnienie gospodarcze byly gtéwnymi
czynnikami majacymi wptyw na osiagnigte przez spotke w 2009 roku wyniki.

W 2009 r. spotka odnotowala spadek przychodow ze sprzedazy o 10,7%. Jedynie na Stowacji,
gdzie ABC Data jest catkiem nowy graczem na rynku, Spotka uzyskata znaczny, ponad 60%
wzrost sprzedazy. Odbyto si¢ to jednak przy stosunkowo niewielkim wolumenie obrotow w
poréownaniu do catosci przychodow.

W dalszym ciagu odnotowywane byly zmiany w kanale dystrybucyjnym polegajace na
malejacej roli tradycyjnych dilerow. Towarzyszyt temu wzrost udziatéw sieci retail w biznesie
— tendencja ta jest takze widoczna w proporcjach sprzedazy prowadzonej przez ABC Data.
Udziat klientow retail wzrost w 2009 roku o ok. 4 punkty% do poziomu 21,5%. ABC Data
znalazta si¢ w pierwszej piatce najwigkszych dostawcow holdingu Media-Saturn, jednego z
najistotniejszych graczy na rynku retail.

Brak duzych kontraktow publicznych skutkowal zmniejszeniem si¢ udzialu integratorow
systemow w ogdlnej sprzedazy spotki do poziomu 7,2%. W tym samym czasie nastgpowato
systematyczne ograniczanie limitow kredytowych przyznawanych klientom przez
ubezpieczycieli.

Warto takze zwroci¢ uwagg, ze w takich warunkach rynkowych nie zmienita si¢ znaczaco
srednia miesigczna liczba obstugiwanych klientow obstugiwanych przez ABC Data. Dane za
rok 2009 dla poszczegolnych krajow wygladaja nastepujaco: Polska 4710 (spadek o 180 w
stosunku do roku poprzedniego), Czechy 1452 (spadek o 68), Stowacja 494 (wzrost o 121).
Cecha charakterystyczna rynku IT jest sezonowos$¢. Najwyzsza sprzedaz Spotka notuje w
czwartym kwartale roku. Jednak poczawszy od 2006 1/ udzial czwartego kwartatu w rocznej
sprzedazy systematycznie maleje. W 2006 wyniost on 34,4%, a w2009 r. zmniejszyt sig¢ do
31,7%.

Nastgpnym czynnikiem rynkowym funkcjonowania spotki w 2009 byta konkurencyjnos¢ na
rynku dystrybucji IT. Dziatalno$¢ operacyjna zamkngty dwie firmy: Techmex S.A. i Pronox
Technology S.A. Jednoczesnie wyraznie odnotowano procentowy wzrost marzy przy
zmniejszajacym si¢ wolumenie sprzedawanych produktéw. Jednym ze $rodkéw na poprawe
osiaganego przez dystrybutoréw wyniku byto przenoszenie wigkszosci kosztow logistycznych
zwiazanych z wysyltkami towar6w na klientow.



6. Personel i Swiadczenia socjalne

W 2009 roku Spotka zmniejszyta zatrudnienie z 315 o0sdb w styczniu do 296 w grudniu.
Przecigtny stan zatrudnienia, W przeliczeniu na pelne etaty, wynidst w tym czasie 293 osoby
(2008 r. — 304 osoby).

Spadek zatrudnienia nastapil gldownie w pionie logistycznym oraz w Dziale Handlowym 1 byt
zwiazany z zakonczeniem wspotpracy z firma Optimus S.A.

Poziom fluktuacji kadr w Spotce nadal utrzymuje si¢ na niskim poziomie. Pracownicy maja
mozliwos¢ uczestniczenia w szkoleniach podnoszacych kwalifikacje zawodowe.

Wszyscy pracownicy objeci sa opieka medyczna. W ramach dziatalno$ci socjalnej Spotka
dofinansowuje aktywnos$¢ sportowa i rekreacyjna pracownikéw oraz wypoczynek dzieci
pracownikow o najnizszych dochodach w rodzinie. Spotka udziela rowniez pozyczek z
Zaktadowego Funduszu Swiadczen Socjalnych na finansowanie potrzeb mieszkaniowych.

7. Strategia Spolki i przewidywane kierunki rozwoju

W zwiqzku z polqczeniem Spotki z jej udziatlowcem ABC Data Holding S.A. opisana dalej
strategia przyjeta przez Spotke oraz przewidywane kierunki rozwoju bedq realizowane przez
spotke po potqczeniu - ABC Data S.A.

Jednym z wazniejszych celéw Spotki jest dalsze rozwijanie sprzedazy na rynkach czeskim i
stowackim. Srodkami do osiagnigcia tego celu pozostaja poszerzanie oferty oraz dalsza
rozbudowa bazy klientow, zwlaszcza segmentu retail i integratorow systemow.

Planuje si¢ rowniez zwigkszenie sprzedazy do innych krajéw Europy Srodkowo-Wschodniej.
Szczegdlnym obszarem zainteresowania Spoiki sa klienci z Litwy.

Oddzielnym kierunkiem rozwoju Spolki jest intensyfikacja prac zwiazanych z ushuga
udostepniania w petni funkcjonalnych sklepdéw internetowych prowadzonych przez Partneréw
Handlowych ABC Data. Ponadto nastgpowaé bedzie staty rozwoj udostgpnianym wszystkim
klientow narzedzi typu B2B (BiznesLink) oraz B2C (PC Link oraz ResellerWEB).

W dalszym ciagu jednym z najbardziej obiecujacych kierunkéw rozwoju wydaje si¢ by¢ rynek
zwigzany ze wspolpraca z operatorami telekomunikacyjnymi oraz z dodaniem do oferty
produktéw TelCom. Spotka podejmowata w ubiegtych latach dzialania majace na celu stata
wspolpracg z operatorami telekomunikacyjnymi zawierajac pojedyncze wolumenowe
transakcje, jednak z pewnos$cia potencjat takiej wspotpracy jest jeszcze bardzo duzy. Podobnie
w przypadku dystrybucji urzadzen telekomunikacyjnych (aparatow GSM 1 smartfonow)
producenci dopiero zaczynaja dostrzega¢ mozliwosci oraz korzysci, jakie moga odnies¢
podejmujac wspotpracg z dystrybutorami IT, zwlaszcza jezeli chodzi o takich dystrybutorow,
ktorzy z sukcesem radza sobie z obsluga wymagajacych klientow retailowych.

ABC Data zamierza w najblizszych latach znaczaco poprawi¢ efektywnos$¢ obstugi
logistycznej. Bedzie temu stuzy¢ planowana inwestycja w magazynie w Warszawie. Obejmie
ona migdzy innymi wprowadzenie linii przenosnikéw rolkowo—pasowych, zastosowanie w
szerokim zakresie urzadzen AutolD (zapewniajacych automatyczna identyfikacj¢ towaru),
wdrozenie nowego oprogramowania typu WMS (Warehouse Management System)
wspomagajacego obstuge procesow logistycznych oraz zapewniajacego wspotprace systemu
ERP z systemem informatycznym zarzadzajacym liniami automatycznymi. Dzigki planowane]
inwestycji mozliwe bedzie zwigkszenie wydajno$ci oraz skrocenie proceséw magazynowych.



Zastosowane rozwigzania pozwola ponadto na optymalizacje kosztéw transportu i lepsze
wykorzystanie przestrzeni magazynowej. Ma to szczegdlne znaczenie w perspektywie
planowanego dodawania do oferty produktow z grupy Consumer Electronics.

8. Instrumenty finansowe

Charakterystyka posiadanvch instrumentow finansowych

a) Transakcje forward

Transakcje terminowe typu forward sa terminowymi transakcjami wymiany walut po z gory
okreslonym kursie. W 2009 r. ABC Data wykorzystywala transakcje forward do
zabezpieczania ryzyka kursowego zwiazanego z transakcjami handlowymi (zakup i sprzedaz
towarow). Spotka nie stosuje rachunkowosci zabezpieczen. Warto$¢ godziwa transakcji
forward wyceniana jest wedtug cen rynkowych. Zmiany warto$ci godziwej ujmowane sa w
rachunku zyskow 1 strat i zaliczane odpowiednio do przychodéw lub kosztow finansowych
okresu, na koniec ktorego dokonywana jest wycena.

Warto$¢ godziwa transakcji forward wykazana w bilansie na dzien 31 grudnia 2009 r. wynosita
573,7 tys. zk. Spotka posiadata na ten dzien:

- 14 transakcji forward na sprzedaz tacznie 119.000 tys. CZK zabezpieczajacych naleznosci z
tytutu dostaw oraz 1 transakcjg zakupu 20.000 tys. CZK,

- 4 transakcje forward na sprzedaz tacznie 6.552 tys. EUR oraz 5 transakcji forward na zakup
facznie 4.458 tys. EUR; transakcje te tacznie stanowia zabezpieczenie pozycji walutowe]
Spotki w EUR zgodnie z przyj¢ta strategia zabezpieczania sig przed ryzykiem kursowym,

- 1 transakcje forward na sprzedaz 2.000 tys. USD oraz 11 transakcji forward na zakup tacznie
7.405 tys. USD zabezpieczajacych zobowiazania z tytutu dostaw.

Wszystkie transakcje zostaty zrealizowane w styczniu 2010 r. poprzez dostawe waluty.
b) Kredyty bankowe

W celu finansowania dzialalno$ci operacyjnej Spotka korzysta z kredytow bankowych.
Wysoko$¢ zadtuzenia na koniec 2009 roku wynosita 84.745,3 tys. zt, z tego 96% stanowity
kredyty w zlotych, pozostate 4% to kredyty zaciagnigte w koronach czeskich. Oprocentowanie
jest zmienne, oparte odpowiednio na stawkach WIBOR i PRIBOR. Podstawowa forma
kredytowania jest kredyt w rachunku biezacym (na dzien 31 grudnia 2009 r. ta forma stanowita
cato$¢ zadtuzenia Spotki z tytutu kredytow).

Spotka wspotpracuje z szescioma bankami: BRE Bank SA, Societe Generale SA, Raiffeisen
Bank Polska SA, Bankiem Handlowym SA, Bankiem Polska Kasa Opieki S.A oraz Bankiem
Millennium S.A.

Ryzvka finansowe, na jakie narazona jest Spolka oraz cele i metody zarzadzania nimi

a) Ryzyko kredytowe

ABC Data udziela swym kontrahentom kredytéw kupieckich, w zwiazku z czym jest narazona
na ryzyko kredytowe. Spotka zabezpiecza si¢ przed tym ryzykiem poprzez:

- dywersyfikacj¢ kredytow (na dzien 31 grudnia 2009 r. nalezno$ci od Zzadnego klienta nie
przekroczyly 5% ogétu naleznosci z tytutu dostaw 1 ustug od podmiotéw niepowiazanych),



- §ciste przestrzeganie wewngtrznych procedur udzielania i kontroli kredytow kupieckich,
- ubezpieczanie udzielonych kredytow.

Ryzyko kredytowe w 2009 roku, ze wzgledu na sytuacj¢ na rynku znacznie wzrosto, dlatego
tez spotka przywiazuje szczegolna wage do Scistej wspolpracy z ubezpieczycielem naleznosci
— spotka Euler Hermes, zar6wno w zakresie ubezpieczania limitow jak i windykacji naleznosci,
starajac si¢ utrzymac¢ maksymalny poziom ubezpieczonych limitow kredytéw kupieckich.

b) Ryzyko stopy procentowej

ABC Data posiada zobowiazania z tytutu krotkoterminowych kredytéw bankowych w PLN 1
CZK. Kredyty oprocentowane sg wedlug zmiennej stopy procentowej ustalanej na podstawie
stawki bazowej dla waluty kredytu (WIBOR lub PRIBOR) 1 marzy banku. Wiaze si¢ to z
ryzykiem zmian stop procentowych, i co za tym idzie — przeptywow odsetkowych,
niekorzystnych dla Spotki. Spétka nie stosowata instrumentdow zabezpieczajacych w tym
zakresie.

¢) Ryzyko kursowe

Ze wzgledu na duzy udziat importu w zakupach towarow, ABC Data narazona jest na ryzyko
zmian kurséw walut. Spotka zabezpiecza si¢ przed tym ryzykiem w dwojaki sposob. Pierwsza
metoda jest elastyczne ksztaltowanie cen sprzedazy w zilotych towardw nabywanych w
walutach obcych przy uwzglednieniu walutowych cen zakupu oraz biezacych kurséw walut.
Posiadane zapasy towardéw stanowia tu naturalne zabezpieczenie ryzyka kursowego
zwiazanego z zobowiazaniami. Dodatkowo firma zawiera transakcje walutowe terminowe typu
SPOT 1 forward na zakup walut, ktore stanowia uzupetnienie zabezpieczenia zwigzanego z
ustalaniem cen sprzedazy towar6w zakupionych w walucie znajdujacych si¢ na stanie ABC
Data (zapasow towarow). Codziennie jest okre$lana pozycja walutowa firmy w trzech
gléwnych walutach ekspozycji (USD, EUR i CZK) i na jej podstawie sa podejmowane biezace
decyzje dotyczace hedgingu pozycji walutowych (zakupu waluty). Transakcje forward otwarte
na dzien 31 grudnia 2009 r. zostaly opisane powyze;.

Z ryzykiem kursowym zwiazane sa rowniez transakcje sprzedazy towarOw za granicg w
walutach obcych. W tym przypadku najwigksze znaczenie maja wahania kursow korony
czeskiej. Spotka zabezpiecza si¢ przed tym ryzykiem bilansujac wysoko$¢ naleznosci w CZK z
kredytami bankowymi w CZK oraz zawierajac transakcje forward na sprzedaz CZK.

Ryzyko kursowe jest monitorowane pod katem przepltywow pienig¢znych.
d) Ryzyko zmian cen

Specyfika rynku IT jest stale obnizanie przez producentdw cen towardw w miarg ich
technicznego starzenia si¢ 1 wprowadzania do sprzedazy nowych produktow. Zabezpieczenie
przed tym ryzykiem stanowia klauzule ochrony cenowej zawarte w wigkszo$ci umow
dystrybucyjnych podpisanych przez Spéditke. Na ich podstawie kazdorazowo w przypadku
obnizenia ceny towaru dla dystrybutoréw, Spotka otrzymuje zwrot réznicy ceny zakupu, o ile
posiada ten towar w magazynie. Niezaleznie od tego ABC Data utrzymuje wysoki wskaznik
rotacji zapasow.



e) Ryzyko istotnych zaklécen przeplywoéw Srodkow pienigznych

ABC Data starannie planuje przeplywy srodkow pieni¢znych w codziennej dziatalnosci
sporzadzajac plany ptatnosci uwzgledniajace prognozowane wplywy oraz terminy
wymagalnosci zobowiazan. W dluzszym okresie brane sa réwniez pod uwage planowane
wydatki inwestycyjne. Ptynnemu regulowaniu zapotrzebowania na $rodki pieni¢zne stuza takze
kredyty w rachunkach biezacych. Nie eliminuje to catkowicie ryzyka istotnych zakldcen
przeplywéw Srodkow pienigznych. Glownym Zrédlem tych zaktocen moga by¢ duze
opoznienia klientow w splacie zobowiazan wobec Spoltki, potencjalna niewyptacalnosé
klientow oraz znaczne ograniczenie kredytow kupieckich udzielonych Spoice przez jej
dostawcoOw. Poniewaz jednak naleznos$ci sa bardzo mocno zdywersyfikowane, systematycznie
monitorowane i W znacznej czesci ubezpieczone, a Spétka sptaca wszelkie zobowiazania
wobec dostawcOw w terminie 1 osiaga pozytywne wyniki finansowe pozwalajace dostawcom
na ubezpieczanie limitu kredytu kupieckiego ABC Data badz tez przyznawanie i utrzymywanie
limitu na wiasne ryzyko, oceniamy, ze zagrozenie powstania zakldcen w tym obszarze jest
znacznie ograniczone.

Dodatkowym czynnikiem mogacym mie¢ wpltyw na zaktocenia w przeptywach srodkow
finansowych moga by¢ rowniez zbyt duze zakupy towaréw od dostawcow w stosunku do
rzeczywistej sprzedazy, powodujace zbyt wysokie stany magazynowe finansowane przez ABC
Data. Ograniczeniu tego ryzyka stuzy system monitorowania i kontroli zakupéw produktéw z
zakresu tzw. mainstream oraz system autoryzacji przez Zarzad duzych pojedynczych
zamowien.

f) Ryzyko utraty plynnosci finansowej

Ptynnos¢ finansowa ABC Data jest monitorowana przez Spotke na biezaco. Utrzymaniu tej
ptynnosci stuza migdzy innymi krétkoterminowe kredyty bankowe zaciagane przez Spotke w
formie overdraftow oraz linii kredytowych. Potrzeby w tym zakresie sa okreslane przy

sporzadzaniu budzetu na kolejny rok i modyfikowane w zalezno$ci od ksztaltowania sig
biezacej sytuacji finansowej Spotki.

W tabeli przedstawiono wybrane wskazniki finansowe za lata 2009 1 2008.

2009 2008
Wskaznik biezacej aktywa obrotowe
. ' ywia obrotowe 145 131
plynnoém ﬁnansowej zobowigzania krotkoterminowe
Wskaznik lezmodci + érodki pienies
. . nalezno$ci + $rodki pieniezne
p Odwyz,szonej . zobowiazania krotkoterminowe 0,78 0,84
ptynnosci finansowe;j
Szybkosc F)brotu $redni stan nalezno$ci z tytutu dostaw i ustug netto x 365 dni 49dni 50 dni
naleznosci przychody netto
rr 4 M 1 A 1 1 - -
Szybk(?sc obrotu $redni stan zobowiazan z tytulu dostaw i ushug brutto x 365 dni 39dni 39 dni
zobowiazan przychody netto
Szybko$¢ obrotu sredni stan zhapdasow x 365 dni 32dni 34 dni
zapasow przychody netto

Duzy udzial sprzedazy do wielkich sieci detalicznych odbija si¢ negatywnie na cyklu obrotu
nalezno$ciami. Powoduje tez konieczno$¢ utrzymywania wyzszego poziomu zapasow
magazynowych. Mimo to w 2009 r. w poréwnaniu z rokiem 2008 skrocone zostaly cykle
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obrotu naleznosci i zapasow. Poprawit si¢ rowniez wskaznik biezacej ptynnosci finansowe;j.
Szybkos¢ obrotu zobowiazan pozostalta na tym samym poziomie. Wysoko$¢ opisanych

wskaznikow §wiadczy o utrzymywaniu si¢ stosunkowo stabilnej sytuacji finansowej ABC
Data.

Andrzej Sobol Marek Sadowski
Prezes Zarzqdu Wiceprezes Zarzqdu

Michat Ruminski Konrad Sitnik

Cztonek Zarzqdu Cztonek Zarzqdu

Warszawa, dn. 8 kwietnia 2010 r.
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